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Nicht jeder Agent passt zu jedem Unternehmen. Bevor du dich fuer einen ersten Einstieg entscheidest,
lohnt sich der Ueberblick: Acht Rollen, die heute als eigenstaendige digitale Mitarbeiter arbeiten
koennen - jede mit einem klar abgegrenzten Aufgabenbereich.

Agent Aufgabe Typ.
Zeitgewinn
Inbox-Manager Sortiert E-Mails nach Prioritaet, verfasst Antwortentwuerfe, filtert ~12 Std./W
Werbung oche
Outreach-Agent Personalisierte Kaltakquise, LinkedIn-Nachrichten, ~6 Std./Wo
Nachfass-Sequenzen che
Recruiting-Agent Sourcing, Screening, Interview-Koordination ~8 Std./Wo
che
Research-Speziali Marktanalysen, Wettbewerbs-Checks, Trendreports ~8 Std./Wo
st che
Dokumenten-Brai Vertragsanalyse, PDF-Zusammenfassungen, Archiv-Abfragen variabel
n
Code-Operator Bug-Erfassung, automatische Fixes, Pull-Requests ~10 Std./W
oche
Daten-Analyst Dashboards, KPI-Tracking, Anomalieerkennung ~7 Std./Wo
che
Memory-Layer Persistenter Kontext, verbindet alle anderen Agenten kein
Einzelwert

Der Memory-Layer ist dabei kein neunter 'Agent' im klassischen Sinn, sondern die Infrastruktur
darunter: Er sorgt dafuer, dass der Inbox-Manager weiss, was der Outreach-Agent letzte Woche
verschickt hat, und dass der Research-Spezialist auf Informationen zugreifen kann, die der
Daten-Analyst vor drei Monaten zusammengetragen hat. Ohne diesen gemeinsamen Kontext waere
jeder Agent nur ein isoliertes Werkzeug - mit ihm wird aus acht Einzelloesungen ein Team.

Die Zeitangaben sind Richtwerte aus typischen Mittelstandsprojekten, keine Garantien - wie viel Zeit
ein einzelner Agent bei dir konkret zurueckgibt, haengt vom Volumen und der Regelbasiertheit deiner
Aufgaben ab. Genau darum geht es im naechsten Kapitel.
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Kontrolle, Vertrauen, Ergebnisse

Warum Freigabe-Schritte eine Staerke sind, keine Schwaeche
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Die groesste Sorge beim ersten Agenten ist selten technischer Natur - es ist die Frage nach Kontrolle.
'Was, wenn er eine falsche E-Mail verschickt? Was, wenn er Daten falsch verarbeitet?' Diese Sorge ist
berechtigt, und die Antwort darauf ist keine Beschwichtigung, sondern ein konkretes Prinzip: Kontrolle
ist keine Schwaeche des Systems, sondern eingebauter Bestandteil.

Drei eingebaute Kontrollmechanismen:

Mechanismus Was das konkret bedeutet

Entwurf statt Kritische Aktionen (E-Mail-Versand, Vertragsfreigabe) laufen zunaechst als
Direktversand Entwurf zur Freigabe.

DSGVO-konform, Daten verlassen keine europaeische Infrastruktur, jederzeit nachvollziehbar
EU-gehostet und widerrufbar.

Audit-Spur Jede Aktion jedes Agenten ist protokolliert und im Nachhinein pruefbar.

Der erste Monat: Was du messen kannst

Am Ende jedes Monats steht ein Report mit genau einer Kernmetrik: zurueckgewonnene Stunden.
Nicht 'Effizienzsteigerung' oder ‘Produktivitaetsgewinn' - Stunden, die du nachweisbar nicht mehr fuer
Routineaufgaben aufwenden musstest.

Kennzahl Beispielwert
Monat 1
Aufgaben mit vollstaendiger Uebernahme 89%
Zurueckgewonnene Zeit (1 Agent, Beispiel Inbox) ~48
Std./Monat
Hochgerechnet auf 1 Jahr ~576 Std.
Kosten pro bearbeitetem Vorgang (Beispiel) 0,34 EUR

89 Prozent Uebernahmerate heisst im Umkehrschluss: Ein Zehntel der Faelle landet weiterhin bei dir -
meist die Ausnahmen, bei denen menschliches Urteilsvermoegen gefragt ist. Genau das ist der Punkt:
Der Agent uebernimmt das Volumen, du behaeltst die Entscheidung bei den Faellen, die es wirklich
brauchen.

Wenn du nach dem ersten Monat auf den Report schaust und die Stunden real siehst, ist der
schwierigste Teil bereits erledigt: der Anfang. Alles danach - der zweite Agent, der dritte, das
Zusammenspiel ueber den Memory-Layer - baut auf genau diesem ersten, kontrollierten Schritt auf.
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Bereit fuer deinen ersten Agenten?

In einem 30-minuetigen, kostenlosen Strategiegespraech klaeren wir, welcher Agent
bei dir am meisten Zeit zurueckbringt - ehrlich gerechnet, ohne Verkaufsdruck.

STRATEGIEGESPRAECH SICHERN

amazing-agents.com
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Ueber Amazing Agents

Amazing Agents baut KI-Workforces fuer den deutschen Mittelstand - Handwerk, Finanzdienstleister,
Beratungen und Agenturen, die administrative Last abgeben wollen, ohne Kontrolle zu verlieren.

Was uns unterscheidet:

e 14-Tage-Setup - vom Strategiegespraech zum arbeitenden Agenten, ohne monatelange
Vorlaufzeit.

e DSGVO-konform, EU-gehostet - Datenschutz nach europaeischem Standard, jederzeit
nachvollziehbar.

* Ehrlich gerechnet - jeder Report zeigt reale zurueckgewonnene Stunden statt vager
Effizienzversprechen.

« Kontrolle bleibt bei dir - Entwuerfe statt automatischer Versaende, klare Freigabe-Schritte.

» Acht spezialisierte Agenten mit gemeinsamem Memory-Layer - vom Inbox-Manager bis zum
Daten-Analysten.

Unsere Kernbotschaft ist keine Marketingzeile, sondern die Rechnung, die diesem Guide zugrunde
liegt: Wir geben dir deine Zeit zurueck. Nicht Produktivitaet. Nicht Effizienz. Zeit - die einzige
Ressource, die sich nicht nachkaufen laesst.
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